=
stagement”
Seminar & Coaching Institut

RHETORIK KOMMUNIKATION FUHRUNG

Offene Inhouse Business Business

Seminare Seminare Coaching Vortrage




Inhalt Seite
Herzlich Willkommen 3
Wir machen Sie fit ! 4
Offene- und Inhouseseminare 5
Rhetorikseminare 6
Rhetorik & Prasentation 7
Rhetorik & Schlagfertigkeit 8
Rhetorik fiir Business-Frauen 9
Rhetorik & Souveranitat 10
Moderationstraining 11
Storytelling 12
Kommunikationsseminare 13
Grundlagen der Kommunikation 14
Verhandlungen erfolgreich filhren 15
Schwierige Gesprache mit schwierigen Menschen 16
Telefontraining 17
Gewaltfreie Kommunikation 18
Zeit- und Selbstmanagement 19
Fiihrungskrafteseminare 20
Grundlagen der Fiihrungskompetenz 21
Fuhrung & Personlichkeit 22
Konflikttraining fiir Fiihrungskréafte 23
Vom Mitarbeiter zur Flihrungskraft 24
Modul-Training fiir Fiihrungskréafte 25
Flhrung & Gesundheit 26
Business - Coaching 27/28
Business - Vortrage 29
Informationen und Kontaktdaten 30

Unsere Seminare in lhrer Ndhe 31




Herzglichv Willkomumenrv !
Wir bieten Ihnen Zeit und Rouwww fiwr
Ihre berufliche Weiterentwicklung.

Liebe Leserin und lieber Leser,

mit unserer Erfahrung aus 30 Jahren Seminararbeit, Inhouse-
trainings und Flhrungskréftecoachings bieten wir Ihnen eine
professionelle Unterstltzung fir lhre Persénlichkeitsentwicklung
sowie bei der erfolgreichen Umsetzung lhrer beruflichen Ziele.

Offene Seminare

Extrem kleine Lerngruppen von 3 - 5 Teilnehmern garantieren
lhnen in unseren offenen Seminaren ein aulerordentlich
intensives Training. Wir verzichten auf umfangreiche Theorie-
inputs und setzen unseren Lernfokus auf die Anwendung von
praxisorientierten Methoden und vielen Wiederholungen von
Ubungen. Dadurch gelingt es lhnen, lhre individuellen
rhetorischen und kommunikativen Fahigkeiten sowie |hre
Fuhrungsqualitaten erfolgreich und nachhaltig zu verbessern und
sicher anzuwenden.

Inhouse Seminare

Alle Angebote aus dem offenen Seminarbereich kénnen Sie auch
als Inhouseseminare buchen. Auf Wunsch entwickeln wir speziell
flir unsere Kunden individuelle und bedarfsorientierte

Seminarkonzepte.
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Institutsléitung

Coachings

Wir bieten Ihnen Einzelcoachings fir Manager, Flihrungskrafte
und Flhrungskraftenachwuchs, sowie Teamcoachings fiir lhre
Mitarbeiter. Grundlage fiir unsere Coachings ist ein
professioneller und geschitzter Rahmen, in dem sich der Coach
und der Coachee (Coachingnehmer) auf Augenhohe begegnen
und gleichermalen fiir Ablauf und Ergebnis des Coachings
verantwortlich sind.

Business Vortrage

Gerne bereichern wir |hre Events oder Mitarbeiter-
veranstaltungen mit ansprechenden und lehrreichen Themen aus
unseren Business-Vortragen.

Wir freuen uns mit Ihnen
auf ein intensives und erfolgreiches Lernen

lhr stagement Team
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Seminar & Coaching Institut

w stagement Wir machen Sie fit

lhre Vorteile

Eine Investition in die Zukunft

stagement Trainings und Coachings unterstlitzen Sie bei der
Gestaltung Ihrer beruflichen Ziele und férdern die
kommunikativen und rhetorischen Kompetenzen fir die
Bewaéltigung lhrer Aufgaben im Arbeitsalltag.

Beruflich weiterkommen
stagement bietet Ihnen ein vielseitiges Angebot fiir Seminare,
Coachings und Vortrage zu den Themen:

* Rhetorik « Kommunikation ¢ Fiihrung

Hoher Lernerfolg in Kleingruppen
stagement bietet lhnen Seminare in Kleingruppen mit 3 bis 5

Teilnehmern. Durch die kleine Gruppengrofle garantieren wir
Ihnen eine besonders intensive Lernatmosphare mit einem sehr
hohen Praxisanteil.

TEILNEHMER

Der Mensch im Mittelpunkt

stagement -Trainer stellen die individuellen beruflichen Wiinsche
und Ziele der Teilnehmer und Coachees in den Mittelpunkt ihrer
Arbeit. Wir arbeiten integrativ und grenzen uns von allen nicht an
Wissenschaft orientierten Ansétzen ab.

Frithbucherrabatt fiir offene Seminare

stagement gewahrt fir alle offenen Seminare einen reduzierten
Seminarpreis fir Friihbucher. Voraussetzung ist der Eingang der
zu zahlenden Seminargebihren bis 60 Tage vor Kursbeginn.

Bildungspramie & Weiterbildungsbonus

stagement entspricht den Qualitdtsanforderungen fir
Weiterbildungsanbieter in der Bildungsprdmie laut dem
Bundesministerium fiir Bildung und Forschung (BMBF). Unsere
Seminare kdnnen geférdert werden durch:

B AESF

Europésischer Sozialfonds

EUROPAISCHE UNION far Deutschland

* Bundesministerium
T fiir Bildung > Zzahit sich aus:
und Forschung Die Bildungspramie

\

Alle Seminarangebote, Seminartermine
und Teilnahmegebiihren finden Sie auf unserer Internetseite:

www.stagement.com




Offene Inhouse

Offene Seminare

Unsere offenen Seminare sind fiir zwei, drei oder vier Tage
konzipiert und grundsatzlich auf 5 Teilnehmer begrenzt. In diesen
kleinen Gruppen und einer vertrauensvollen Lernatmosphére
gelingt es dem einzelnen Teilnehmer umfangreiche und effektive
Lernergebnisse zu erzielen. In unseren Seminaren legen wir
besonderen Wert auf einen hohen Anteil praktischer Ubungen.

Wenn Sie sich zwei Monate vor Seminarbeginn verbindlich an-
melden und die SeminargebUhr Uberweisen, gewahren wir lhnen
einen Frithbucher-Rabatt auf Ihre Seminargebihr.

Seminare

Inhouse Seminare

Als Inhouseseminar konnen Sie neben allen Seminarthemen
aus dem offenen Seminarbereich auch Seminarkombinationen
wahlen. Fir diese firmeninternen Seminare erstellen wir -
gemeinsam mit Ihnen - die inhaltlichen und zeitlichen Rahmen-
bedingungen, damit wir Ihre unternehmerischen Erwartungen,
Ihre persénlichen Wiinsche und die Bedlrfnisse Ihrer Mitarbeiter
optimal erfiillen kénnen. Je nach Wunsch bieten wir Ihnen in
lhren eigenen Schulungsraumen oder in einem Seminarhotel
lhrer Wahl eine diskrete und intensive Fortbildung.

RHETORIK KOMMUNIKATION
= Rhetorik & Prasentation = Grundlagen der Kommunikation = Grundlagen der Fihrungskompetenz
= Rhetorik & Schlagfertigkeit = Verhandlungen erfolgreich fiihren = Fihrung & Personlichkeit
= Rhetorik fiir Business-Frauen = Schwierige Gesprache fiihren = Konflikttraining flr Flhrungskrafte
= Rhetorik & Souveranitat = Gewaltfreie Kommunikation = Vom Mitarbeiter zur Fiihrungskraft
= Moderationstraining = Telefontraining = Modultraining fiir Fiihrungskrafte

= Storytelling = Zeit- und Selbstmanagement = Fihrung & Gesundheit




Rhetorikseminare

Intensivtraining mit Methode

In den stagement Rhetorikseminaren lernen Sie (iberzeugend
zu reden und lhre Zuhdrer mit einer selbstbewussten
Korpersprache in Ihren Redebeitragen zu fesseln. Wir
qualifizieren Sie in den finf wichtigsten Kompetenzfeldern der
Rhetorik. Dabei arbeiten wir mit einer speziell fiir unsere
Teilnehmer entwickelten Methode, dem ,Fiinf-Saulen-Modell der
Rhetorik* von Christian Rangenau.

Sie lernen souveran und sicher mit Menschen umzugehen,
Projekte und Ideen professionell zu prasentieren und lhre
Zuhdrer durch lhre natrliche Ausstrahlung fir sich zu gewinnen.
Bei uns finden Sie alle Qualifizierungsmadglichkeiten, die Ihnen
helfen, beruflich weiterzukommen. Wahlen Sie aus unserem
umfangreichen Trainingsprogramm das flir Sie am besten
geeignete Seminar.

Das Fuinf - Saulen - Modell der Rhetorik®
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2 Seminartage
1.195.- € zzgl. MwSt.

Rhetorik & Prasentation

Frihbucherpreis

999.- € zzgl. MwSt.

Dieses Rhetorik Seminar richtet sich an Fach- und Fuhrungskrafte, die

v sich gezielt auf bevorstehende Prasentationen oder Vortrage vorbereiten wollen.
v ihre Projekte, Arbeitsergebnisse oder Produkte professionell und tiberzeugend présentieren méchten.
v selbstbewusst und souveran auf Kunden, Kollegen, Flihrungskrafte und Vorstande wirken wollen.

v ihre Zuhorer durch ihre authentische und glaubwiirdige Ausstrahlung fiir sich gewinnen mdchten.

In diesem Training erfahren Sie, wie Sie kdrpersprachlich, stimmlich und emotional auf lhre Zuhérer und Gesprachspartner wirken.
Anhand konkreter rhetorischer Beispiele aus Ihrer beruflichen Praxis erstellen wir fir Sie ein individuelles Rhetorik-Profil. Wir
entwickeln gemeinsam mit Ihnen ein wirkungsvolles und auf lhre Probleme abgestimmtes Trainingskonzept. Mit diesem Konzept
kénnen Sie sich dauerhaft und effektiv auf Ihre zukiinftigen Vortrage und Présentationen vorbereiten.

Uberzeugend und erfolgreich prasentieren

INHALTE METHODEN

= Lampenfieber und Redeangste tiberwinden = Finf-Saulen-Modell der Rhetorik

= individuelle Blockaden erkennen und freies Sprechen lernen = Redeaufbauformeln und Merktechniken

= stimmlich und kérpersprachlich sicher und iberzeugend auftreten = Atem-, Stimm- und Sprechiibungen

= Vortrage verstandlich und nachvollziehbar strukturieren = Professionelles Visualisieren mit PowerPoint & Co
= wesentliche Argumente und Highlights wirkungsvoll betonen = Redetraining mit Videoanalyse

= Interesse und Aufmerksamkeit der ZuhGrer gewinnen = Selbstsicherheitstraining



2 Seminartage
1.195.- € zzgl. MwSt.

Rhetorik & Schlagfertigkeit

Frahbucherpreis
999.- € zzgl. MwSt.

Dieses Rhetorik Seminar richtet sich an Fach- und Fihrungskrafte, die
v ihre rhetorischen Kompetenzen gezielt verbessern machten.

v ihre Sprachlosigkeit und inneren Blockaden / Redeéangste tberwinden wollen.

v in Gesprachen und Diskussionen professionell und schlagfertig reagieren méchten.

v auf Provokationen und unfaire Attacken spontan und selbstbewusst antworten wollen.

In diesem Seminar reflektieren und trainieren Sie lhre rhetorischen Féhigkeiten in schwierigen Gespréchssituationen anhand
konkreter Beispiele aus Ihrer eigenen beruflichen Praxis. Mit Hilfe verschiedener Schlagfertigkeits- und Kommunikationstechniken
zeigen wir lhnen, wie Sie souveran mit provokativem und manipulierendem Auftreten Ihrer Gesprachspartner umgehen kénnen. Sie

lernen, wie Sie bei unerwarteten verbalen Angriffen professionell, positiv und kompetent bleiben und eventuell auch humorvoll agieren
kénnen.

Spontan und schlagfertig argumentieren

INHALTE METHODEN

= spontan und schlagfertig kontern = Konter- und Schlagfertigkeitstechniken
= Opferhaltung vermeiden und selbstbestimmt agieren = Werte- und Identitatsanalyse

= mit schwierigen Gesprachspartnern und Stérungen umgehen = Techniken zur Einwandbehandlung

= den eigenen Standpunkt unmissverstandlich und souveran vertreten = Analyse des eigenen Gespréchsverhaltens
= Argumente (iberzeugend und wirkungsvoll einsetzen = Kommunikationstraining mit Videoanalyse

= Nein-sagen‘ lernen und Killerphrasen abwehren = Souveranitatstraining mit Mental- und Schauspieltechniken



2 Seminartage
1.195.- € zzgl. MwSt.

Rhetorik fiir Business-Frauen

Frihbucherpreis

999.- € zzgl. MwSt.

Dieses Rhetorik Seminar richtet sich an weibliche Fach- und Fihrungskrafte, die
v ihre rhetorischen und kommunikativen Kompetenzen verbessern mochten.

v ihre Projekte, Arbeitsergebnisse oder Produkte professionell und iberzeugend prasentieren mochten.
v im Kontakt mit Kunden, Kollegen und Vorgesetzen sicher und selbstbewusst auftreten wollen.

v das eigene Frauenbild reflektieren und negative Kommunikationsmuster korrigieren wollen.

Sind Sie im Berufsleben ganz Frau, wenn es um reden, verhandeln und vortragen geht, oder haben Sie sich einige Strategien der
Manner zu eigen gemacht? In diesem speziell fir Frauen konzipierten Seminar lernen Sie, wie Sie in der oft von Mannern bestimmten
Kommunikationswelt Ihren eigenen selbstbewussten Kommunikationsstil erarbeiten und nutzen lernen. Mit Hilfe verschiedener
rhetorischer Methoden werden Sie lernen, in Ihrem Beruf selbstsicherer und erfolgreicher zu werden.

Authentisch und selbstbewusst auftreten

INHALTE METHODEN

= Analyse des eigenen Kommunikationsstils = Fiinf-S&ulen-Modell der Rhetorik

= Unterschied: weibliche und ménnliche Kommunikation = Selbst- und Fremdbildanalyse

= selbstbewusster Umgang mit Kdrpersprache und Stimme = Ubungen zum Abbau von Lampenfieber / Redeangsten
= Opferhaltung erkennen und vermeiden = Konter- und Schlagfertigkeitstechniken

= auf verbale Angriffe selbstsicher und schlagfertig reagieren = Kameratraining

= das richtige Outfit: Sich sicher und selbstbewusst fiihlen = Mentaltraining fiir ,Powerfrauen*



2 Seminartage
1.195.- € zzgl. MwSt.

Rhetorik & Souveranitat

Frahbucherpreis
999.- € zzgl. MwSt.

Dieses Rhetorik Seminar richtet sich an Menschen, die

v sich ein ehrliches und professionelles Feedback Uber ihre personliche Wirkung auf andere wiinschen.
v ihre Stimme und ihren Korper gezielt einsetzen méchten, um ihre persénliche Présenz zu optimieren.
v" mit ihren Eigenschaften, Ideen und Talenten starker wahrgenommen werden mdchten.

v" souveran und selbstsicher im beruflichen Alltag mit Kollegen, Vorgesetzten und Kunden kommunizieren wollen.

In diesem Seminar bekommen Sie Antwort auf die Frage: “Wie wirke ich tatsédchlich auf andere?” Sie erfahren, wie Sie lhre
personliche Prasenz durch Starkung in den 5 Kompetenzfeldern der Rhetorik und mit individuell angepassten Korper- und
Stimmiibungen gezielt verbessern konnen. Darlberhinaus zeigen wir lhnen, wie Sie sich durch Anwendung der neusten Erkenntnisse
der Personlichkeitspsychologie in beruflichen Kommunikationssituationen wesentlich sicherer flinlen koénnen und so deutlich
souveraner auf lhre Mitmenschen wirken.

Personliche Prasenz starken im Personlichkeitstraining

INHALTE METHODEN

= Analyse von Eigen- und Fremdbild = Werte- und Identitatsanalyse

= Auseinandersetzung mit der eigenen inneren Haltung = individuelle Profilanalyse rhetorischer Starken und Schwéachen
= Umgang mit Redeéngsten und Stressausldsern = Finf-Saulen-Modell der Rhetorik

= Erkennen und lésen von Kommunikationsblockaden = Transaktionsanalyse u.a. Personlichkeitsmodelle

= sich mit dem eigenen Kdrper- und Stimmausdruck sicher flihlen = Videoanalyse und Selbstreflexion mit Fallbeispielen

= authentisch und souveran auftreten und selbstbewusst agieren =  Souveranitétstraining mit Mental- und Schauspieltechniken



2 Seminartage
1.195.- € zzgl. MwSt.

Moderationstraining Frilhbucherprels
999.- € zzgl. MwSt.

Dieses Rhetorik Seminar richtet sich an Fach- und Fuhrungskréafte, die
v~ ihre Moderationskompetenz iiberpriifen und gezielt verbessern mochten.

v" aus zeitraubenden Meetings strukturierte und erfolgreiche Sitzungen machen wollen.
v Besprechungen effektiv, teilnehmer- und ergebnisorientiert gestalten mochten.

v sich professionell auf zukiinftige Meetings oder den nachsten ,jour fix“ vorbereiten wollen.

In diesem Moderationstraining zeigen wir lhnen, wie Sie sich professionell auf Ihr nichstes Meeting vorbereiten. Sie lernen spezielle
Moderationsmethoden kennen und erhalten Tipps, wie Sie lhre Sitzungen strukturiert, ergebnisfokussiert und teilnehmerorientiert
leiten konnen. Wir trainieren lhre Moderationsfahigkeiten, damit Ihre Meetings nicht von Vielrednern, Unkonzentrierten,
Profilsiichtigen oder anderen schwierigen Diskussionstypen bestimmt werden, sondern von einer selbstbewussten und
themenorientierten Moderatorenpersénlichkeit.

Meetings effizient leiten und moderieren

INHALTE METHODEN

= Grundlagen der Moderation und Diskussionsleitung = Moderationstraining: Stimm- und Sprechiibungen
= gruppendynamische Prozesse erkennen und lenken = Prasenztraining fir Moderatoren

= Umgang mit verschiedenen Diskussionstypen = Moderations- und Diskussionsregeln

= Meetings zeitlich und inhaltlich strukturieren = Grundlagen der Konfliktmoderation

= Moderation ein Spagat zwischen flihren und begleiten = Visualisierungsinstrumente

= Simulation von praxisnahen Sitzungen und Diskussionsrunden = praxisnahe Ubung vor der Kamera



2 Seminartage
1.195.- € zzgl. MwSt.

StO rYteI I i ng Frihbucherpreis

999.- € zzgl. MwSt.

Dieses Rhetorik Seminar richtet sich an Fach- und Fuhrungskrafte, die

v ihre Vortrags- oder Prasentationsthemen beeindruckend und einzigartig darstellen wollen.
v" spannende und kreative Medien suchen, um ihre theoretischen und ,trockenen” Arbeitsthemen eindrucksvoll zu prasentieren.
v ihr Publikum auf der sachlichen und emotionalen Ebene wirkungsvoll iberzeugen wollen.

v" mit einer unvergesslichen und spannenden Story ihr Publikum nachhaltig begeistern mochten.

In diesem Seminar lernen Sie, Ihre Zuhdrer auf eine bildhafte Reise voller Emotionen mitzunehmen und |hr Publikum damit nachhaltig
zu fesseln. Wir begleiten Sie von der Themenfindung lber den Aufbau und der Dramaturgie bis zur perfekten Umsetzung der Story.
Wir trainieren |hren verbalen und nonverbalen erzahlerischen Ausdruck. Dadurch werden lhre Zuhérer Ihre Vortragsthemen und
Prasentationen wesentlich Ianger und nachhaltiger in Erinnerung behalten, als mit den herkémmlichen Prasentationsmethoden.

Das Publikum inspirieren & liberzeugen

INHALTE METHODEN

= Erfolgsfaktoren fir eine gute Story = Finf-Saulen-Modell der Rhetorik

= Schliisselbotschaften und Schltsselbilder = Stimm-, Sprech- und Artikulationstibungen

= fir jede Plattform die richtigen Inhalte = Kreativitatstechniken

= der perfekte Aufbau einer Geschichte = Erzahltechniken

= Geschichten fir Mitarbeiter und Kunden = Klassische Elemente und Handlungsmuster

= Formen des Storytellings = Schllissel-Botschaften und Schilissel-Bilder erkennen
12



Kommunikationsseminare

Professionelle und effektive Kommunikationsgrundlagen

Der Kommunikationsstil entscheidet in den meisten Berufen tber
den personlichen Erfolg oder Misserfolg. Besonders in
schwierigen Gesprachen und Verhandlungen innerhalb des
eigenen Teams, mit Kunden persénlich oder am Telefon, in
Meetings oder auch im Umgang mit internationalen
Geschaftspartnern ist es wichtig, professionell und souverén zu
kommunizieren.

In den stagement Kommunikationsseminaren vermitteln wir
lhnen grundlegendes Wissen Uber rhetorische Techniken und
psychologische Grundlagen der Kommunikation.  Sie lernen
Gesprache zielorientiert vorzubereiten und strukturiert und
erfolgreich durchzufilhren. Damit wird es lhnen gelingen, sich
selbst und Ihr Unternehmen stilsicher in der Offentlichkeit zu

prasentieren.

psychologische
Grundlagen

der

Kommunikation

Professionelle

Non-direktive
Gesprachsfiihrung

Kommunikation

Identitats-
und
Werteanalyse

rhetorische
Techniken




2 Seminartage
1.195.- € zzgl. MwSt.

Grundlagen der Kommunikation

Frahbucherpreis
999.- € zzgl. MwSt.

Dieses Kommunikationstraining richtet sich an Fach- und Fuhrungskrafte, die
v ihre Gesprachskompetenz verbessern und Gesprache professionell fiihren wollen.

v" ihren Kommunikationsstil Gberpriifen, optimieren und bewusst steuern mochten.

v" Grundlagen der Kommunikationspsychologie kennenlernen und anwenden wollen.

v auch in schwierigen Gesprachssituationen angemessen und Uberzeugend reagieren mdchten.

In diesem Seminar lernen Sie |hr eigenes Kommunikationsverhalten bewusst zu steuern und so auch in schwierigen Situationen
sicher und souveran das gew(nschte Ergebnis zu erzielen. Anhand konkreter Beispiele aus lhrer beruflichen Praxis zeigen wir lhnen,
wie Sie durch die kritische Auseinandersetzung mit dem eigenen Kommunikationsstil erfolglose Verhaltensmuster vermeiden und
durch eine gute Vorbereitung Gesprache erfolgreich fiihren kénnen.

Gesprache zielorientiert und erfolgreich fiihren

INHALTE METHODEN

= Grundlagen der Kommunikationstheorie und -psychologie = Kommunikations- und Personlichkeitsmodelle

= erfolglose Kommunikationsmuster erkennen und l6sen = Techniken der non-direktiven Gesprachsfiihrung

= wertschatzendes und vertrauensvolles Gesprachsklima schaffen = Dialogtechniken: Wie frage und antworte ich richtig?
= Reizausl6ser erkennen und kontrollieren = Argumentations- und Souveranittstraining

= Umgang mit Aggressionen und belastenden Emotionen = Videotraining von Gesprachen mit Mitarbeitern,

= Gesprache sachlich und zielorientiert fiihren Vorgesetzten und Kunden

= Atem-, Stimm- und Sprechibungen



2 Seminartage
1.195.- € zzgl. MwSt.

Verhandlungen erfolgreich fuhren  riucrerres
999.- € zzgl. MwSt.

Dieses Kommunikationstraining richtet sich an Fach- und Fuhrungskrafte, die
v ihrindividuelles Kommunikationsmuster und ihren eigenen Verhandlungsstil reflektieren wollen.
v ihr Verhandlungsgeschick Uberpriifen und optimieren mdchten.

v" neue Verhandlungsstrategien kennenlernen und anwenden wollen.

v in Verhandlungssituationen sachlich, souveran und erfolgreich agieren mochten.

In diesem Training lernen Sie in Verhandlungen sachlich, objektiv und authentisch zu argumentieren, ohne die Beziehungsebene zum
Verhandlungspartner negativ zu beeinflussen. Sie erfahren, wie es lhnen gelingt, durch eine strukturierte und effektive
Vorgehensweise in Verhandlungssituationen lhre Interessen durchzusetzen und Ihr Ziel zu erreichen.

Souveran und zielfuhrend verhandeln

INHALTE METHODEN

= Grundlagen der Kommunikationstheorie und -psychologie = Techniken fiir Stimmentwicklung und Kérperausdruck
= vertrauensvolle Gesprachsatmosphare schaffen = das Harvard-Konzept

= Verhandlungsgesprache verbal und nonverbal fiihren = non-direktive Dialogtechniken

= emotionale Reizausloser erkennen und Eskalationen vermeiden = Verhandlungsstile und Verhandlungsziele

= Vorbereitung und Strategien erfolgreicher Verhandlungsflihrung = Simulation schwieriger Verhandlungsgesprache

= Verhandlungsspielraume, Schmerzgrenzen und Konsequenzen = Verhandlungstraining mit Videoanalyse
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3 Seminartage
1.795.- € zzgl. MwSt.

Schwierige Gesprache
mit schwierigen Menschen s

Dieses Kommunikationstraining richtet sich an Fach- und Fuhrungskrafte, die
v sich vor Provokationen und Einschiichterungen schiitzen wollen

v" mit schwierigen Gesprachspartnern konstruktiv und konsequent umgehen mdchten.

v schwierige Gesprache sachlich und Iésungsorientiert fiihren wollen.

v" ihr Kommunikationsverhalten von professionellen Trainern reflektieren lassen méchten.

In diesem Seminar lernen Sie schwierige Gesprache mit schwierigen Kollegen, Vorgesetzten, Mitarbeitern oder Kunden
selbstbewusst und effektiv zu fluhren. Unfaires Taktieren schwieriger Zeitgenossen wird analysiert und mit professionellen
Kommunikationsmethoden beantwortet. Sie lernen so eingeschiichtertes Opferverhalten oder aggressives Kontern zu vermeiden.

Schwierige Gesprache effektiv fuhren

INHALTE METHODEN

= Umgang mit Aggressionen und anderen negativen Emotionen = Big Five-Personlichkeitsmodell

= Vermeidung von Opferhaltung, Rechtfertigung oder aggressivem Kontern = werteorientierte Ansatze aus der Logotherapie

= Analyse von blockierenden Denk- und Verhaltensmustern = Techniken der Transaktionsanalyse

= Eskalationsstufen erkennen und deeskalierend kommunizieren = Grundlagen der klassischen Gesprachsfiihrung

= Authentizitat der eigenen verbalen und nonverbalen Kommunikation = Schlagfertigkeitstechniken

= mit dem ,richtigen Ton" Nein sagen konnen = Stressvermeidungs- und Resilienztechniken
16



2 Seminartage
1.195.- € zzgl. MwSt.

Telefontraining Frihbucherpreis
999.- € zzgl. MwSt.

Dieses Rhetorik Seminar richtet sich an Mitarbeiter, die

v die Grundregeln der Telefon-Kommunikation erlernen und anwenden wollen.

v" den Umgang mit schwierigen Gespréachspartnern am Telefon trainieren méchten.
v~ wissen wollen, wie sie unterschiedliche Kundentypen ansprechen sollen.

v" mit Beschwerden und Reklamationen professionell umgehen wollen.

In diesem Seminar erhalten die Teilnehmer das Handwerkszeug fiir professionelles Telefonieren. Ziel dieses Seminars ist es, die
Teilnehmer in die Lage zu versetzen, ihr Unternehmen am Telefon bestmdglich zu reprasentieren und bei schwierigen Gesprachs-
partnern souveran am Telefon zu agieren.

Professionell und erfolgreich telefonieren

INHALTE METHODEN
= souveran, selbstbewusst und nattirlich telefonieren = Finf-Saulen-Modell der Rhetorik
= Argumente (iberzeugend und wirkungsvoll einsetzen = individuelle Profilanalyse

= Empathie am Telefon: Umgang mit unterschiedlichen Kundentypen (hetorische Starken und Schwachen)

= Redetempo, Stimmkraft, Ausdauer, Pausentechnik = Stimm- und Sprechiibungen

= viel und lange sprechen und Heiserkeit vermeiden = Kommunikationsgrundiagen

= Umgang mit Beschwerden und Reklamationen = Schlagfertigkeitstechniken

= Videoanalyse / Ubungen vor der Kamera
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2 Seminartage
1.195.- € zzgl. MwSt.

Gewaltfreie Kommunikation
nach Dr. Marshall B. Rosenberg 999.- € 229, st

Frahbucherpreis

Dieses Kommunikationstraining richtet sich an Fach- und Fuhrungskrafte, die

v eingelibte Verhaltensweisen reflektieren und optimieren mochten.

v sich selbstkritisch mit ihrer Rolle als Fiihrungspersonlichkeit beschaftigen wollen.

v" nach neuen Losungsansatzen suchen schwierige Gesprache & Konflikte erfolgreich zu bewaltigen.

v ein héheres Bewusstsein flir zwischenmenschliche Prozesse erlangen méchten .

In diesem Training lernen Sie eigene destruktive Kommunikationsmuster zu erkennen und zu I6sen. Wir trainieren und optimieren Ihre
Gesprachsflihrungskompetenz und fordern ein hoheres Bewusstsein fir zwischenmenschliche Prozesse. Sie trainieren sensible
Gespréche mit schwierigen Menschen kompetent zu flihren und Eskalation und Konflikte zu vermeiden.

Eskalations- und konfliktfrei kommunizieren

INHALTE METHODEN

= Eigene destruktive Kommunikationsmuster erkennen und lésen = GFK nach Dr. Marshall B. Rosenberg

= 4- Schritte der GFK zur effektiven Kommunikation = Theoretische Inputs

= Gesprachsfiihrungskompetenz trainieren und optimieren = Selbstempathie-Ubungen

= Mitarbeiter souveran und respektvoll flihren = Einzel-, Partner- und Gruppeniibungen

= innere und aufere Konflikte nachhaltig transformieren = Rollenspiele anhand Konkreter Praxisfalle

= Kultivierung von Empathie und Mitgefuhl = deeskalierende Kommunikationstechniken
18



2 Seminartage
1.195.- € zzgl. MwSt.

Zeit- und Selbstmanagement

Frhbucherpreis
999.- € zzgl. MwSt.

Dieses Seminar richtet sich an Fach- und Fihrungskrafte, Projekt- und Teamleiter, Geschéftsflhrer, die
v ihr Zeit- und Selbstmanagement reflektieren und verbessern mochten.

v ihre Aufgaben schnell und sicher priorisieren wollen.

v aktiv an ihrer Work-Life-Balance arbeiten mdchten.

v ihre Mitarbeiter effizient, eigenstandig und selbstorganisiert fiihren wollen.

In diesem Seminar reflektieren Sie gemeinsam mit uns Ihr Selbstmanagement, Ihre persénliche Zeitstruktur sowie maégliche
Stressfaktoren. Mit Hilfe von Tages-, Wochen- und Jahresplénen strukturieren Sie exemplarisch lhr Zeitbudget fir Ihre beruflichen
Ziele und Visionen. Sie lernen Zeitfresser zu erkennen, Prioritaten zu setzen, Aufgaben zu delegieren, Zeitfallen zu umgehen und mit
gutem Beispiel in ihrer Vorbildfunktion als Flihrungskraft voranzugehen.

Organisiert und strukturiert zum Erfolg

INHALTE METHODEN

= Reflektion der eigenen Arbeits- und Zeitstruktur = Analyse der personlichen Vermeidungsstrategien
= Zeitdiebe“ und Stressfaktoren erkennen = Work-Life-Balance-Faktoren

= Zielplanung (Tag, Woche, Monat, Jahr) = SMART - Formel fiir Zielformulierungen

= Zielorientiert entscheiden, handeln und delegieren = ABC-Analyse / Alpenmethode

= Burnout-Vorboten erkennen = Pufferzeiten und antizyklisches Arbeiten

= Priorisierung von personlichen Werten und Lebenszielen = effektives Planen, Handeln und Delegieren
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Fuhrungskrafteseminare

(R

Professionelle und effektive Trainingsgrundlagen

Fiihrungskrafte stehen mit der Bewaltigung ihrer taglichen In den stagement Fiihrungskréfteseminaren bieten wir Ihnen
Aufgaben vor groRen Herausforderungen. Sie missen dafir eine umfassende Weiterbildung, die alle wichtigen Kompetenz-
sorgen, dass ihre Mitarbeiter motiviert bleiben und dabei das bereiche der Fiihrung umfasst.

vorhandene Potential im Team genutzt wird. Gleichzeitig sind sie

Ansprechpartner fir das Top-Management und werden fir das

Erreichen der vorgegebenen Ziele verantwortlich gemacht.

Die Funf wichtigsten Kompetenzen der Fuhrung

personliche rhetorische leitende
Kompetenz Kompetenz Kompetenz

kommunikative organisatorische
Kompetenz Kompetenz




4 Seminartage
2.495.- € zzgl. MwSt.

~ Grundlagen der Fuhrungskompetenz

Frlhbucherpreis

2.199.- € zzgl. MwSt.

Dieses Seminar richtet sich an erfahrene Geschaftsfihrer, Flihrungskrafte und Projekt- und Teamleiter, die
v ihre rhetorische Ausdruckskraft verbessern méchten.

v" ihre Kommunikation mit ihren Mitarbeitern optimieren wollen.

v konfliktforderndes Verhalten bei sich und anderen reflektieren wollen.

v sich selbstkritisch mit ihrer Fiihrungspersénlichkeit auseinandersetzen méchten.

In diesem Grundlagenseminar fir Flihrungskompetenz lernen Sie die wichtigsten Flihrungsthemen und Fiihrungsmethoden kennen.
Ihre eigene Fiihrungspersonlichkeit steht dabei im Mittelpunkt dieses Trainings. Anhand von praktischen Ubungen trainieren wir lhre
rhetorische und kommunikative Flihrungskompetenz. Sie lernen rhetorisch sicher und souverén aufzutreten und lhre Mitarbeiter
empathisch zu flihren und individuell zu motivieren.

Bestpractice fur Fuhrungskrafte

INHALTE METHODEN

= Vortragskompetenz trainieren und optimieren = Selbst- und Fremdbildanalyse

= Gesprachsflihrungskompetenz trainieren und optimieren = Finf-Saulen-Modell der Rhetorik

= erkennen von individuellen Kommunikationsblockaden = Selbstcoachingtools fiir integrative Flinrungskrafte
= (iberzeugend und souveran auftreten = Big-Five-Personlichkeitsanalyse

= Konfliktgesprache, Verhandlungen und Teamsitzungen flihren = Visualisierungs- und Schauspieltechniken

= der richtige Umgang mit schwierigen Gesprachspartnern = Best-Practice Ubungen
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2 Seminartage
1.495.- € zzgl. MwSt.

Fﬁhru ng & Perslo.nIiChkeit Fr[jhbucherpreis
1.299.- € zzgl. MwSt.

Dieses Seminar richtet sich an Geschaftsfuhrer, Flihrungskrafte, Projekt- und Teamleiter, die
v ihr Fiihrungsverhalten reflektieren und verbessern wollen.

v ihre Rolle als Fuhrungspersénlichkeit starken und ausbauen méchten.

v" Mitarbeiter und Kunden Kraft ihrer Ausstrahlung flir sich gewinnen méchten.

v" an ihrer Flihrungskompetenz arbeiten wollen, um ihren Erfolg nachhaltig zu steigern.

In diesem Personlichkeitstraining fir Flihrungskréfte bieten wir lhnen die Mdglichkeit speziell an lhrer Praxissituation zu arbeiten und
neue Perspektiven fir Ihre Flhrungsverantwortung zu entwickeln. Wir analysieren die individuellen Starken und Schwachen lhrer
Flhrungsrolle und erarbeiten konkrete Fiihrungsinstrumente fiir Ihre berufliche Praxis.

Erfolgreich fuhren mit Personlichkeit

INHALTE METHODEN

= das eigene Berufsethos klaren = Selbst- und Fremdbildanalyse

= Konfliktanalyse von Fiihrungsverhalten = Big-Five-Personlichkeitsmodell

= negative Ausloser fiir sprachliche Muster erkennen = Analyse des eigenen Flihrungsverhaltens

= Handlungen moralisch und ethisch sicher beurteilen = Verhaltensanalyse in Stress- und Konfliktsituationen

= Arbeitsatmosphére und Teamarbeit verbessern = Rollenspiele / aktuelles Arbeitsumfeld der Teilnehmer

= die eigene Flihrungspersonlichkeit gestalten = non-direktive Gesprachsfiihrung und Videoanalyse
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2 Seminartage
1.495.- € zzgl. MwSt.

Konflikttraining fur Fuhrungskrafte

Frhbucherpreis
1.299.- € zzgl. MwSt.

Dieses Seminar richtet sich an Geschaftsfihrer, Flihrungskrafte, Projekt- und Teamleiter, die
v ihre Konfliktlésungskompetenz reflektieren und weiterentwickeln wollen.

v" nach neuen Lésungsansatzen suchen, um Konflikte erfolgreich zu bewéltigen.

v" ihr Konfliktmanagement verbessern wollen.

v aus ihren Mitarbeitern motivierte, eigenverantwortliche Teamplayer machen méchten.

In diesem Seminar zeigen wir lhnen, wie Sie die Leistungsbereitschaft |hres Teams starken, lhre Mitarbeiter fir innovative
Teamprozesse motivieren und dadurch jeden einzelnen zu mehr Eigenverantwortung flihren. Sie lernen unterschiedliche
Loésungsansatze fiir Konfliktsituationen kennen und erfahren, wie Sie Konflikte vorausschauend abfedern und Eskalation vermeiden.

Konfliktsituationen gezielt bewaltigen

INHALTE METHODEN

= Konflikte analysieren und Eskalationen vermeiden = Konfliktanalyse

= eigener Konfliktstil - eigene Glaubenssétze = Konfliktmanagement und Win-win-Prinzip
= Mitarbeiter souveran und respektvoll flihren = 6 Schritte der Konfliktlésung

= Mitarbeiter individuell und prozessorientiert motivieren = Emotionen wahrnehmen und filhren

= Teamrollen nach Fahigkeiten der Mitarbeiter besetzen = Transaktionsanalyse u.a. Coachingstools
= Umgang mit schwierigen Mitmenschen / Mitarbeitern = Rollenspiele mit Videoanalyse
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3 Seminartage

1.995.- € zzgl. MwSt.

v Vom Mitarbeiter zur Fuhrungskraft

g Frahbucherpreis

1.699.- € zzgl. MwSt.

Dieses Seminar richtet sich an Mitarbeiter/innen, die

v kurz vor der ersten Ubernahme von Personalverantwortung stehen.

v gerade die ersten neuen Herausforderungen als Fiihrungskraft erleben und den fiir sie richtigen Fiihrungsstil finden mochten.
v~ psychologische Aspekte in der Flihrung erlernen mdchten.

v typische und haufige Fiihrungsfehler bei der Ubernahme Ihrer Fiihrungsrolle vermeiden wollen.

In diesem Seminar unterstiitzen wir Sie dabei, lhre neue Flihrungsrolle anzunehmen und authentisch auszufiillen. Sie erlernen
Fuhrungsfahigkeiten, wie Teamentwicklung, Mitarbeitermotivation, strategische Planung sowie Methoden fir eine sachliche und
Zielorientierte Kommunikation. Wir reflektieren gemeinsam mit Ihnen lhren personlichen Kommunikationsstil und weisen Sie auf
typische Flihrungsfehler hin, damit Sie einen erfolgreichen Start in lhrer neuen Flihrungsrolle erleben.

Neue Herausforderungen erfolgreich meistern

INHALTE METHODEN
= Flhrungsidentitat- Werte, Visionen und Ziele = Personlichkeits- und Potentialanalyse: Big-Five-Analyse
= Strategien fiir das Fiihren von Mitarbeitern = l|dentitats- und Wertephilosophie
= Rhetorik- Prasenz- und Ausdruckstraining = Selbst- und Fremdbildanalyse mit Videotraining
= professionelle Gespréchsfiihrung = Techniken der non-direktiven Gesprachsfihrung
= Teamentwicklung - Motivationstraining = das innere und &ulere Team (nach Schulz von Thun)
= Stressmanagement - Burnout-Pravention = Selbstcoaching-Tools
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4 Module
a' 2 Seminartage

5.980.- € zzgl. MwSt.

Frihbucherpreis

5.599.- € zzgl. MwSt.

Modul-Training fiir Fuhrungskrafte

Diese vier Trainingsmodule richten sich an Nachwuchsfuhrungskrafte und Fuhrungskrafte.

Trainieren Sie intensiv die wichtigsten Grundlagen einer Fiihrungskraft:
v rhetorische Kompetenz

v" Gespréchs- und Verhandlungsfiihrung

v soziale Kompetenz

v" Zeit- und Selbstmanagement

In diesen 4 Trainingsmodulen unterstitzen und starken wir Sie in allen Kompetenzbereichen der Fiihrung. Wir schulen Sie Innerhalb
eines Jahres an jeweils 2 Tagen pro Quartal in einer festen Gruppe von max. 5 Teilnehmern. Sie haben nach jedem Trainingsmodul
Zeit, das Gelernte in Ihrem Berufsalltag zu erproben. In jedem Modul profitieren Sie dann von einem intensiven Erfahrungsaustausch
aus der Praxis.

Das 1x1 der Fuhrungskompetenz trainieren

MODULE
1. Rhetorik & Prisentation effektive und professionelle Vorbereitung auf Vortrdge und Présentationen;
' selbstsicher und authentisch auftreten.
2. Gesprichs- und Verhandlungsfiihrung schwierige Gespréache effektiv und I6sungsorientiert flihren; Verhandlungen
mit praxisnahen Kommunikationstechniken bewusst steuern.
3. Mitarbeiterfiihrung wertschatzende und vertrauensvolle Mitarbeiterfiihrung; Mitarbeiter motivieren
Motivations- und Konflikttraining und Konflikte rechtzeitig erkennen, analysieren und I6sen.

Reflektion der personlichen Zeitstruktur und Stressfaktoren; Zeitplane fir eine

4. Zeit- und Selbstmanagement . _
aktive Lebens- und Arbeitsgestaltung erstellen.
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2 Seminartage
1.495.- € zzgl. MwSt.

Fuhrung & Gesundheit

Fruhbucherpreis
1.299.- € zzgl. MwSt.

Dieses Seminar richtet sich an Geschéftsflhrer, Fihrungskrafte und Teamleiter, die

v ihre eigenen Stressbelastungen- und Auswirkungen erkennen und vermeiden mochten.
v ihre Mitarbeiter gesundheitsférdernd fiihren wollen.
v erfahren mdchten, wie Filhrungsverhalten sich als Stressor auf Mitarbeiter auswirken kann.

v" neue Anregungen und Ideen fiir die eigene Gesundheitsforderung und die ihrer Mitarbeiter suchen.

In diesem Seminar lernen Sie erfolgreiche MalBnahmen zur personlichen Gesundheitsforderung kennen. Sie erfahren, wie Sie
Gesundheitsgefahren bei sich selbst und bei Ihren Mitarbeitern rechtzeitig erkennen kénnen. Wir Uben gesundheitsférdernde
Verhaltensweisen an vielen Praxisbeispielen, damit Sie und lhre Mitarbeiter sich zukiinftig vor Stressfaktoren und Krankheiten
forderndes Verhalten schiitzen kdnnen, Burnout-Situationen vermeiden lernen und dadurch den Krankenstand spurbar reduzieren.

Teams starken mit einem erfolgreichen Gesundheitsmanagement

INHALTE METHODEN
= Aspekte von Gesundheit = Fallvignetten
= Auswirkungen von Fiihrungsverhalten = Selbstanalyse aus der eigenen Praxis
= Self-Care = empfangergerechte Kommunikation / Schulz von Thun
= Stress erkennen = Resilienz und salutogene Fiihrung
= erste Stressbewaltigungsansatze = Tools aus dem Selbstmanagement / Selbstcoaching
= 6 Dimensionen gesunder Flihrung = Theorieinput und Praxislibungen
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Business - Coaching

Wir bieten Raum fiir neue Handlungsmaglichkeiten

Fuhrung ist keine zeitlich befristete Tétigkeit, sondern ein
kontinuierlicher Prozess, bei dem sich die Flhrungskraft in
standiger Interaktion mit seinen Mitarbeitern, Kunden und
anderen Abteilungen des Unternehmens befindet. Dabei ist jede
Situation so unterschiedlich wie die Menschen, die sie
herbeifiihren. Eine Fihrungskraft, die in der Lage ist, ein
Selbstbild Uber sich abzugeben und ihre eigenen Fahigkeiten
und Entwicklungsfelder kennt, schafft es leichter, die Leistungen
anderer realistisch einzuschatzen und Konflikte im eigenen Team
oder auBerhalb des Flihrungsbereiches souveran zu meistern.
Business Coaching regt die Selbstreflexion in beruflichen
Kommunikationsprozessen an und erweitert die Fahigkeit des
Betroffenen, Probleme zu erkennen und zu bewaltigen.

Das Business-Coaching von stagement unterstutzt
Fihrungskrafte in individuellen Einzeltrainings in allen
Fuhrungsfragen und Fihrungssituationen. Dies kann einmalig in
einer Coaching Sitzung geschehen, aber auch begleitend lber
einen Zeitraum von mehreren Monaten.

Wir sind u.a. in folgenden Situationen fiir Sie da:

= Vorbereitung auf eine neue Fihrungsposition
= Verbesserung der eigenen Fiihrungsqualitaten
Konfliktidsung innerhalb von Teams

Konfliktldsung zwischen Team und Fihrungskraft
= Implementierung neuer Flihrungsstrukturen
= Neu-Positionierung des Unternehmens

Der Coaching - Prozess in 5 Stufen

1. 2.
Orientierung Analyse
Ursache, Motive,

Wahrnehmung
herausarbeiten

Ausgangssituation
klaren

Planung

Werte, Ziele,
Visionen
definieren

4, 5.
Realisierung Bewertung

Veranderungen und
Entwicklungspotential
erkennen

Planung
umsetzen
und praktizieren



Coaching - Angebote

Manager - Coaching Fihrungskrafte - Coaching Junior - Coaching
Als neutraler Prozessbegleiter und Wir arbeiten individuell an lhrer Wir begleiten Sie bei lhren ersten
Sparringspartner helfen wir lhnen die personlichen Praxissituation und Schritten in die neue Flihrungsposition
vielfaltigen Herausforderungen in lhrer entwickeln neue Perspektiven fiir und helfen Thnen Ilhre personliche
Top-Position zu bewaltigen. lhre Flihrungsverantwortung. Fuhrungskompetenz zu entwickeln.

In unseren Coachings steht Ihr Erfolg fur uns im Mittelpunkt

Team - Coaching Biihnen - Coaching SOS Rhetorik — Coaching
In unseren Teamcoachings motivieren Wir trainieren mit lhnen den Auftritt In diesem 1-Tages-Coaching kdnnen
wir Fihrungskrafte und ihre Teams zu vor groflem Publikum und zeigen Sie Ihrer Prasenz und Ausdruckskraft
kooperativer Zusammenarbeit und Ihnen, wie Sie Ihr personliches Profil kurzfristig trainieren. Wir helfen Ihnen,
gemeinsamer Zielfindung. in der Offentlichkeit starken. Ihrem nachsten wichtigen Vortrag den

letzten Schliff zu geben.
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Business Vortrage

Genaue Informationen uber unsere
Vortragsthemen finden Sie auf

Wir bieten lhnen interessante und

inspirative Vortrage von erfahrenen

Rednern. unserer Homepage:

www.stagement.com

Wahlen Sie den passenden Vortrag
fur lhre Veranstaltung aus unserem
Themen-Angebot.

stagement

Wenn Sie mehr Uber unsere
Vortrage erfahren mdchten,
oder Ihr Wunschthema nicht
dabei ist, rufen Sie uns an.

Tel. 04123 - 6427

Wir beraten Sie gerne!




stacement .
w o Informationen & Kontaktdaten

Buchungsinformationen fir unsere OFFENEN SEMINARE

Anmeldung
Nutzen Sie unsere vielfaltigen Méglichkeiten. Melden Sie sich ganz bequem online zu lhrem Seminar an oder reservieren Sie lhren
Seminarplatz einfach per E-Mail oder telefonisch.

Teilnehmerzahl

Um ein effektives Lernen und ein individuelles Eingehen der Dozenten auf die Teilnehmer zu erméglichen, ist die Teilnehmerzahl in
den offenen Seminaren auf 5 Personen begrenzt.

Friihbucher-Rabatt
Bei verbindlicher Anmeldung und Uberweisung zwei Monate vor Seminarbeginn geben wir Ihnen einen Friihbucher-Rabatt auf Ihre
Seminargebdihr.

Umbuchung & Stornierung

Bis acht Wochen vor Seminarbeginn kdnnen Sie lhre Buchung kostenlos stornieren. Falls Sie an der Teilnahme an einem Seminar
kurzfristig verhindert sein sollten, kdnnen Sie das Seminar einmalig und kostenfrei - ausgenommen Hoteltagespauschale - auf einen
spateren Termin umbuchen.

Unsere vollstandigen AGB und weitere Seminarinformationen finden Sie im Internet unter www.stagement.com

Kontaktdaten

Wie Sie uns erreichen:

Firmensitz in Bokholt-Hanredder Wahrend unserer Biirozeiten v Seminarangebote

bei Hambur M - Frei

: c?ntag ) reitag v" Seminartermine

Seminar- & Coaching Institut konnen Sie uns gerne telefonisch v Seminarorte

fiir Fach- und Fiihrungskrafte erreichen: g 04123 - 6527 v Seminargebiihren

Garteneck 11 f)der schicken Sie uns eine E-Mail: finden Sie auf unserer Internetseite:
25335 Bokholt-Hanredder info@stagement.com www.stagement.com
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stacement . . N
w Sasemen Unsere Seminare in lhrer Nahe
HAMBURG BERLIN NURNBERG HANNOVER KOLN FRANKFURT/a.M.

\,
Y. Hamburg

Wir bieten unsere Seminare
in allen deutschsprachigen Bremen
Landern an. Berlin

Hannover

Leipzig

Kassel

Koln

Frankfurt

Nurnberg

Stuttgart

Miinchen

Zurich

MUNCHEN WIEN LEIPZIG STUTTGART BREMEN ZURICH KASSEL
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stagement

Seminar & Coaching Institut

Urnser Team freut sichv auf Sie !
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